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adi uznémuma ilglaicigo darbibu viena teikuma raksturo

uznémuma lidzipasnieks un vaditajs Viktors Melnacis,

noradot, ka uznémums dibinats 1995. gada un ta pa-

matdarbiba ir divi galvenie virzieni - riipnieciski izol&tu
caurulvadu raZoSana un montaza, ka arf Gdensvada caurulu un
daZadu plastmasas profilveida izstradajumu raZzosana.

.Uznémuma esam ieviesusi starptautiskajiem 1SO standar-
tiem atbilstodas kvalitates un vides parvaldibas sistémas, tapat
regulari moderniz&jam raZo3anas tehnologijas un, protams, lidz
ar to arT darbinieku kvalifikacijas paaugstinadanu. Batiba misu
ikdienas darbs ir orientéts uz augsti kvalitativa produkta razo-
ganu un jebkuru klienta v&lmju isteno3anu, cik vien misdienu
tehnologijas un cilvéka profesionalitate to lauj Tstenot. Tadél ar
pilnu parliecibu varu teikt, ka uznémuma efektiva darbiba un
izaugsme 23 gados ir Javusi SIA ,Poliurs” kit par parliecino3u
tirgus lideri rapnieciski izol&tu caurulu nozaré Baltijas valstTs,
ka ari gut panakumus konkursos Krievija, Skandinavijas un Rie-

tumeiropas valstis,” stasta Viktors Melnacis.

Jau kops darbibas uzsaksanas uznémums aktivi stradajis, lai
diversificétu realizacijas tirgus, tadé&jadi novérsot uznémuma
stabilitates atkaribu no situacijes viena tirga. ,Protams, sakot-
néji lielakais realizacijas tirgus bija Latvija, tomér, jau dibinot
uznémumu, apzinajamies, ka Latvija $adai specifiskai produkci-
jaiir salidzinosi mazs tirgus, skatoties ilgtermina. Tapéc paraléli
darbam viet&ja tirgl mekl&jam un pietiekami veiksmigi atradam
ariklientus ne tikai tuvakajos kaiminos - Lietuva un Igaunija, bet
ari Skandinavijas, Rietumeiropas valstis un ari Krievija,” stasta
JPoliurs” vaditajs, piebilstot, ka darbo%anas dazados ekspor-
ta tirgos dod ne tikai ekonomisko labumu, bet ari rada lielaku
drosibu, jo seviski krizes apstaklos, kad valsts ekonomika nav
stabila. ,Ja viena tirgl notiek izmainas un situacija piepesi vairs
nav labvéliga uznéméjdarbibai, ir vél citi tirgi, kuros situacija at-
8kiras,” pauz Viktors Melnacis.

Vins norada, ka realizacijas apjomi gadu no gada médz at-
8kirties ne tikai kadu ekonomisko apstaklu ietekmé, bet ar no
ta, cik daudz un kada apjoma projektus konkrétaja valsti ,Po-
liurs” attiecigaja gada isteno. Pieméram, $ogad pirmajos 10 mé-
nesos 29,2% produkcijas uznémums realizéja Zviedrijas tirgd,
23,6% - Lietuva, 20,9% - Latvija, 2% - Danija, 12,3% - Igaunija.
Tapat 3ogad Tstenoti atseviski projekti Kazahstana, Somija un
Ukraina. Kopuma uznémums plano kopé&jo apgrozijumu ap 9
miljoniem eiro, kas ir pozitivs pieaugums, salidzinot ar 7,7 mil-
joniem eiro 2017. gad3, stasta ,Poliurs” vaditajs.

.Mums ir princips - no katra tirgus iegit nedaudz, taéu sta-
bili. Nekad neesam izvirzijusi mérki katra tirg(, kura izdodas ie-
klat, p&c tam par katru cenu iekarot lielu tirgus dalu. Tiesi tada|
80 gadu laikd mums izdevies loti veiksmigi darbibas geogréfiju

vienmeérigi sabalansét pa dazadam valstim. Viena tirgl viena
gada ir mazaks apjoms, citd lielaks. Un 3ada stratégija mums
garanté stabilitati ilgtermina,” akcenté Viktors Melnacis.

Ka pieméru uznémuma augstajai reputacijei vins min nule
ka noslégto ilgtermina sadarbibas ligumu ar siltumenergijas ra-
Zo3anas vznémumu ,Fortum” Zviedrija. “Jau nupat ar viniem
esam nostradajusi divus gadus, un vini izléma, ka vélas ar mums
sadarbibu turpinat. Tagad noslégts [lgums ,éetri gadi plus divi".
Ta ir ilgtermina sadarbibas stratégija. Ja ari nakamos Eetrus ga-
dus vinus apmierinas sadarbiba ar mums, tad automatiski Ii-
guma darbiba tiks pagarinata vél uz diviem gadiem. Manuprat,
§ads ligums apliecina pasititaja uzticé8anos misu spéjam - ka
piegadasim atbilstodi augstas kvalitates produkciju un $is pie-
gades bis stabilas un savlaicigas, ko ari lidz $im esam spéjusdi
nodroéinat ikvienam masu klientam neatkarigi no t3, kura valsti
mums pasUtijums janogada,” akcenté ,Poliurs” vaditajs.

Vins atkla), ka S3ogad ,Poliurs” ieguvis pasttijumu, kads lidz
éim nav Tstenots gan klienta geografiskas atraanas vietas, gan
arf razosanas tehnologiska procesa zina.

Miasu ilggedéjais  sadarbi-
bas partneris Somijas uznémums
+VEXVE OY", kas raZo augstas kva-
litates ventilus un bitiba ir viens no
lielakajiem ventilu razotajiem cen-
tralizétas siltumapgades un dzes-
édanas iekartu tirgl, Sogad ieguva
pasttfjumu no Kataras uznémuma
"Lusail Qatar”.

Sis uznémums piegadas idens
dzesésanas iekartas, kas ir pirmais
liela méroga dzesélanas projekts
Tuvajos Austrumos, kurd izmanto
amerikanu un Eiropas standarta
caurulvadu un varstu savienojumu
risinajums. Pilséta, kurai nepiecie-
garnas 3is iekartas, ir uzbavéta Kataras piekrastg, kas atrodas
Dohas ziemelos, un ta biis galvena vieta 2022. gada FIFA pa-
saules futbola &empionata laika. Sis valsts specifika ir t3, ka
ir griti ieght aukstu ddeni, jo augstas gaisa temperataras dé|
tidens vienmeér ir silts. Tadé| jau tagad tiek istenots projekts, lai
uz futbola éempionata laiku ta dalibniekus un viesus nodrogina-
tu ar kvalitativu auksto Gdeni,” norada ,Poliurs” vaditajs.

Projekta ietvaros ,VEXVE OY" razo pasu ventilu konstruk-
ciju, savukart ,Poliurs” sava raZotné tos pilniba apriko tehniski,
jau nodrosinot to funkcionalitati. ,Somijas partneri saraZo pusi
produkta, bet més to aprikojam lidz galam un sttam uz Kataru.

(P@LIURS)

Nu jau 23 darbibas gadus SIA ,,Po-
liurs” darbojas ar devizi “Doma,
dari, parbaudi un pilnveido!”,
kas ir priekSnosacijums ne vien
uznémuma produkcijas un inze-
niertehnisko pakalpojumu kva-
litatei, bet ari klientu uzticibai un
nakotnes mérku sasniegSanai.

Batiba Zeit, Ozolniekos, 8im gala produktam tiek radita pievie-
notd vértiba. Tiedi §ada veida pasttijumus més mekléjam, jo
mérkis ir atrast tirgus, kur savu produktu varam pardot péc ie-
spéjas dargak, attiecigi paaugstinot uznémuma produktivitati,
kas savukart nakotné mums |aus palielinat algas darbiniekiem.
Katra zina Kataras pasiitijums mums ir |oti interesants projekts,
jo tadéjadi vienlaikus tiek apgits jauns potencialais realizacijas
tirgus, kura noteikti ir pladas iespéjas,” atzist Viktors Melnacis.
Jautats par ,Poliurs” spéju pielagoties klientu prasibam un
vajadzibam, vind vzsver, ka uznémuma klientu loka ir daudz
tadu pasatitdju, kuru kvalitates un tehnisko specifikaciju prasi-
bas nereti médz biit augstakas, neka to nosaka normativos atru-
natie standarti. ,Tomér lielakaja dala gadijumu més $is klientu
vélmes spé&jam izpildit. Tacu jebkura situacija més uznemamies
tikai to, ko patie$am spéjam izpildit. Ja jutisim, ka ir palielinati
riski, ka nevarésim izpildit tehniski vai apjomu zin3, ta arf atklati
klientam pateiksim, jo uzskatam, ka daudz lielaks risks par ne-
gitu iespéju labi nopelnit ir slikts rezultats un pievilts klients.
23 gadu darbibas vésture pieradijusi, ka klienti augstu novérté
misu godigumu,” uzskata
LPoliurs” vaditajs.

Viktors Melnacis ari
uzsver, ka ,Poliurs” klien-
tu papildu uzticédanos
veicina uznémuma pa-
stavigd savas produkcijas
un razosanas procesu
testé$ana un parbaudes
ar sadarbibas partneriem:
«Visus procesus més pa-
stavigi parbaudam, ka ar?
testdjam jaunas tehno-
logijes un specifikacijas.
Saja procesa mums izvei-
dojusies ilgsto3a pozitiva
sadarbiba ar SIA ,Tehniskais centrs”, kur tiek sagatavotas me-
tinaganas proceduru specifikacijas, k3 ari notiek testésana ar
radiografiju vairak neka 1000 dazadam detalu Suvém. Savukart
Rigas Tehniskas universitates Polimérmaterialu institata més,
sadarbojoties ar vadodo pétnieku Jani Zicanu, testgjam cau-
rulu izolacijas putu materialus saskana ar EN253 normam, ka
ari istenojam polietiléna metinataju kvalifikacijas parbaudes un
testéjam polietiléna metindjuma Suju izturibu atbilstodi EN448
prasibam. So visu daram ne tikai tadé, lai klientiem varétu uz-
radit atbilstodus sertifikatus, bet galvenokart tadél, lai pasi bitu
parliecinati, ka misu saraZotais produkts ir vislabakais iespéja-
mais, kas pieejams tirgd."

Plasak ar SIA ,,Poliurs” un tas raZoto produkciju iespéjams iepazities uz-
némuma majaslapa www.poliurs.lv vai, ieprieks sazinoties pa talruni
+371 63050 600, apmeklét raZotni klatiené Ozolniekos, Saules iela 8.



